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MASTER EN
MARKETING DIGITAL

Adquiere la formacién para ser un lider en la
transformacion digital
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El Master que te capacitara para comprender,

planificar y liderar la transformacion digital
de tu empresa o de tu negocio

A quién se dirige

> Profesionales que deseen consolidar su actividad dentro del Marketing Digital.
> Personas que quieran reorientar su carrera hacia este ambito.

> Emprendedores .

> Directivos que quieran comprender mejor el negocio en internet.

> Graduados que quieran enfocar sus pasos en el Marketing Digital.
Objetivos
>Objetivos especificos del Master
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ENTORNO DIGITAL DESARROLLO DE MEDIRY OPTIMIZAR IMPLEMENTAR
Conocer, entender y ESTRATEGIAS Saber medir y alcanzar Tener la posibilidad de
aplicar las bases funda- Adquirir los conocimien- resultados sobre las construir tu propio
mentales de cualquier tos completos del acciones que se ponen proyecto y conseguir
empresa, pero desde la marketing y la gestion en marcha. Hacerse un financiacién para el
vision del nuevo mercado, de los clientes. experto en la consecucion mismo.
el digital. del mejor ROI.

>QObjetivos globales de la formacion
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Dirigir eficientemente Aprender a tomar Desarrollar una vision Gestion del cambioy
equipos de trabajo. decisiones estratégicas. global e integradora. captacion de habilidades
directivas.
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:Por qué el Marketing Digital?

La transformacion digital no es una moda, es una realidad y quienes no estén preparados para
ello perderan la oportunidad de ser lideres. Pero para poder afrontarla, hay que estar formado,
conocer el entorno, entender cémo se plantea una estrategia en internet y saber hacer un
plan de marketing digital. Ademas, los avances en el desarrollo de herramientas son tan rapi-
dos, que hay que saber cudles son las adecuadas, como utilizarlas y cémo analizar los resultados
obtenidos para optimizar los esfuerzos.

Nosotros te ensenaremos todo esto y te guiaremos para que sepas implementarlo en tu
propio negocio, diseiar un plan para tu empresa o reorientar tu carrera hacia el negocio
en internet. Y, ademas, te damos la oportunidad de que lo desarrolles de una forma practica y real
con un proyecto propio que sera tutorizado y que podras emprender al terminar la formacion.

Especializaciones
e Estrategia online e Analitica digital
e E-commerce e Buscadores SEO/SEM
e Publicidad e Moday lujo

e Redes sociales

Nuestra experiencia nos dice que no todos los alumnos buscan lo mismo 'y, por ello, hemos creado un
programa troncal, con los contenidos comunes basicos y cuatro especializaciones entre las que elegir
la que mas se adapte a tus necesidades. No obstante, no te preocupes si no lo tienes claro: nuestros
orientadores expertos te asesoraran. Ademas, al completar tu formacién, podrés elegir cualquier otra
especializacion si asf lo deseas.

Francisco Salas, Project Manager en Accenture

"En el mundo actual es muy importante renovarse en conocimientos para
no quedarse estancado en tu trabajo. Con el Master he aprendido mucho
sobre marketing en muy poco tiempo y me ha aportado una vision dis-
tinta del negocio”.

1€ trabajo
sremuneradas

Ana Belén Parrilla, Coordinadora de Marketing y
Comunicaciéon en Hospiten

“La flexibilidad que ofrece el Méaster ha sido muy importante para poder
compaginar trabajo y vida personal. Conocer las herramientas digitales
que existen es una obligacién para los que trabajamos en marketing. Lo
recomendarfa porque te ayuda a actualizarte”.

trabajo
=muneradas
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Mas de 40

Mas de 1.000

20 nacionalidades

Mas de 100

Tutorizacién y networking

El 85%

Mas de 1

Mas de 500

Comprometidos

Reconocimiento

Proyecto
empleabilidad

Emprendimiento
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programas de postgrado.

alumnos nuevos cada afo.

presentes en el campus.

profesores de alto reconocimiento.

activo en cada programa con asesoramiento
profesional y mentoring.

de los alumnos que ingresan reciben apoyo
economico.

milléon de euros de dotacion en becas para 2019 a
través de la Fundacion Spain Business School.

horas en cada master, cumpliendo la normativa
académica europea.

con la excelencia académica y la digitalizacion
desde la catedra digital universitaria.

con doble titulacién, profesional desde el
reconocimiento internacional de la escuela de
negocios y académica desde universidades
relevantes.

a través de la bolsa de empleo y practicas exclusivas.

mas de 20 empresas creadas por alumnos.
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PROGRAMA COMPLETO

l 2. EL CLIENTE

g - Consumidor digital.
» - CRM. Gestion de clientes.
4 - Fidelizacion de clientes.

1. FUNDAMENTOS

- Entorno tecnolégico y legal.
- Fundamentos del marketing.

3. MARKETING DIGITAL
4. HABILIDADES DIRECTIVAS - Marketing digital.
o ‘ - Mobile marketing.
- Comunicacion escrita. - El mundo de las Redes Sociales.
- Comunicacién audiovisual. £ - Email Marketing.
- Hablar en publico. ‘ - Buscadores SEO y SEM.
- Presentaciones eficaces. ~Google Analytics |

- Google Adwords |.

Especializaciones
ESTRATEGIA ONLINE E-COMMERCE PUBLICIDAD
- Objetivos y estrategias de un sitio web. - Estrategia en e-commerce. - Publicidad en medios.
- Estrategia en e-commerce. - Social e-commerce. - Métricas y analisis de campanas.
- Estrategia en Redes Sociales. - Logistica e-commerce. - Estrategias PPC en Redes Sociales.
- Gestion de la reputacion online. - Prestashop. - Derecho publicitario.
- Plan estratégico del marketing. - Magento. - Creatividad y publicidad online.
- Comunicacion y campanas en medios. - Métodos de pago digitales. - Comunicacion y campanas en medios.
SOCIAL MEDIA ANALITICA DIGITAL BUSCADORES SEO/ SEM
- Community Manager. - Objetivos y estrategias de un sitio web. - SEO, keywords, html, contenido y UX.
- CM en distintas Redes Sociales. - Adobe Analytics / Omniture. - Andlisis de proyectos SEQ.
- Estrategias PPC en RRSS. - Sistema de medicion. Comscore. - Arquitectura SEO.
- Gestion de la reputacion online. - Excel para analistas. - SEM. Campafas PPC en Google Ads.
- Analitica en RRSS. - Analiticas en un e-commerce. - Anélisis de proyectos SEM.
- Herramientas. - Google Analytics II.

MODAY LUJO
- Entorno y contexto de la moda y belleza. .
- Gestion de empresas de moda y belleza. PROYECTO FIN DE MASTER
- Marketing y comunicacién para la moda y la belleza. Gestion emprendedora
- Aspectos legales de la industria. TFM

- Innovacion y tendencias en moda, belleza, cosmética y lujo.
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PROFESORADO

Director del Master

Miguel Mangas
Country Manager Spain at
Car Affinity Srl

Andrés Menchero
Data & Analytics Consultant at
BMind Sales Maker Company

Pedro Garicano
Responsable Fidelizacion de
Orange (France Telecom)

Pilar de Teran

UX Senior Manager para
Telefénica, BBVA, Iberia. Directora
de experiencia de usuario en
Bankinter

Mencia de Garcillan

Directora del Dpto. de Marketing de
Laboratorios Esseka. Profesor asociado
UCM en Direccidon comercial

José Luis Blanco
Director de operaciones y
Fundador de OPEN IT

Blanca Herreros
Creative & Art director at J. Walter
Thompson Worldwide

Miguel Angel Blanco
CEO-Fundador de OPEN IT.
CEO-Fundador de Spain Business
School

Alvaro Carmona
Investigacion Digital e Insights en
Sony Music Spain

Miguel Houghton
Profesor Dpto. Comercializacion e
Investigacion de Mercados en UCM

Luis Miguel Larriba
CEO en Misterioseando. Abogado,
Mediador y Emprendedor Digital

Myriam Apuntate
Management & Branded Content en
Les Nits de I'Art

Presentacién Carpe
Owner & Founder y Responsable del
Area SEM de Semymas

Eduardo Lépez del Hierro
Director de Marketing en Nuez
Seguros
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PROFESORADO

Paula Aranegui
Digital Marketing Coordinator de
Cabify en Espafay Portugal

1 Paco Garcia Bravo

Head of Digital & Fcommerce at

] Lékué — Lecturer

Maria Oriza
Comunicacion en Spain Business
School

Inma Solis
Communications Manager en

. Iphonedroid

Begona Sanchez
Marketing Manager en Grupo Control
Publicidad

Nuria Oriol
Socia-fundadora de Openmind

| Consultants

Alvaro Varona
UX Manager Corporativo en
| Grupo SM

Jeniffer Diaz
CMO en nootric

& Cristina Tarodo
Contenido digital en Spain
Business School

Juan Luis Penaloza

Profesor del Departamento de
Estadistica e Investigacion Operativa
[l (Métodos de Decision) UCM

Natalia Sdnchez
Experta en RRHH para la formacion,
seleccion y gestion del talento

Montse Mansilla

Head Digital en Social You y
consultora independiente en
proyectos SEO/SEM, Social Media y
Digital Analytics
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METODOLOGIA y TFM

Metodologia

El Master puede cursarse de dos formas y tu eliges la que mejor se adapta a tus necesidades:
l Metodologia semipresencial.

B Metodologia 100% online.
Ademds incorporamos:

B Método del caso. Sistema utilizado por las principales escuelas de negocio internacio-
nales.

B Material de estudio de primer nivel.
B Foros de discusion y debate con profesores y alumnos.

B Videoconferencias como clase virtual en modalidad directo o diferido, donde el pro-
fesor desarrolla conceptos y contenidos fomentando el debate y el trabajo del grupo.

B Masterclass y tutorizacion del TFM de manera presencial en formato optativo.

Existird un continuo feedback alumno-profesor para enriquecer la ensefanza, estimulando al alumno
a la identificacion de los problemas principales y a la priorizacion de los temas como gestion de su
tiempo.

B Conciliacion entre trabajo activo y formacion para mejorar como profesional.

B Ahorro. Coste de transporte, viajes y tiempo.

B Flexibilidad. Tu eliges el momento y la dedicacién.

B Tecnologia. Uso practico de los nuevos medios y canales de informacion y for-
macion.
B Networking.

Trabajo Final de Master

EI TFM es un proyecto personal en el que tendrés la oportunidad de desarrollar una idea original o
presentar un plan para tu negocio o el de tu empresa, en un entorno muy similar a la realidad. Al final,
el proyecto se defendera ante un tribunal que, ademas de los valores académicos, encarna los
empresariales: estaras ante un simulacro de una reunion con inversores para presentarles la viabilidad
de tu idea.

Los trabajos siempre serdn valorados y recibirdn la aportacion del tribunal para que la implementacion
0 exposicion ante un comité de direccion sea un éxito. Igualmente, la Escuela potenciara las ideas
mas brillantes y que sean susceptibles de entrar a formar parte del ecosistema de incubadoras de
empresas, facilitando los recursos necesarios a tal fin.

El proyecto sera tutorizado desde el inicio, pudiéndose incluso rechazar aquellos que no se
consideren viables. Se hard un seguimiento semanal para que llegues a la defensa en condiciones
Optimas. Podrés optar entre proyectos personales o trabajarlos en grupo, enriqueciéndolo asi con el
aporte de ideas que supone el trabajo en equipo.
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EMPLEABILIDAD

Practicas en empresas

Spain Business School dispone de una bolsa de practicas para que

~ tu formacion no sea un mero aprendizaje académico y lo puedas
° vivir en la realidad. Trabajamos con las empresas mas prestigiosas y
punteras para facilitar oportunidades a nuestros alumnos.

En 2019 se ha esperado el 1M € repartido a los clientes en concepto
de ayuda econdmica a la practica.

Cifras de empleabilidad

ieperaratRRitRIRRRRRIRIRRRRDED
+500 alumnos en practicas al aho

© I ——
99% practicas remuneradas

g
e

30% practicas se convierten en contrato laboral

©—
90% tasa de empleo de nuestro colectivo

La bolsa de empleo y practicas te ofrece trabajar en...
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PROCESO DE ARMISION

Para el proceso de admision los candidatos deben seguir los siguientes pasos:

1. Presentar la Solicitud de Inscripcion cumplimentada.

2. Entrevista Personal. Los candidatos seran llamados a una entrevista, bien en la sede de
la escuela o en modalidad videoconferencia.

3. Una vez hayamos revisado tu solicitud completa y tras la entrevista, el Comité de
Admisiones tomara una decision final basada en la evaluacion de tu candidatura
completa. Esto sucede normalmente en 2 semanas.

El master tiene una duracion de 12 meses. Los participantes en el Master iran recibiendo con
antelacion a su uso la documentacion, notas técnicas, casos practicos y videos, asi como la
documentacion de referencia necesaria para el seguimiento del programa.

En el acto de clausura del programa, los participantes que hayan realizado con éxito el mismo,
recibiran el tftulo certificado acreditativo. La obtencion de este diploma posibilita la inscripcion
y pertenencia a la asociacion de Antiguos Alumnos de Spain Business School. La condicion
de antiguo alumno de este programa permite el acceso, entre otras facilidades, a los servicios
de seleccion y presentacion de curriculums a empresas que gestiona la direccion de carreras
profesionales de la Escuela.

Spain Business School a través de sus fondos sociales ofrece la posibilidad de becar a ciertos
candidatos en cada uno de los programas. jSolicita tu beca!

NO DUDES EN PONERTE EN CONTACTO CON NOSOTROS, y entre todos buscaremos la
mejor solucién a tu desarrollo formativo.
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